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Miedzynarodowy Salon Medyczny
International Medical Fair

ILE TO KOSZTUJE? S - ,
HOW MUCH DOES IT COST? e S 10-12.03.2010 pozNAN, POLAND

Rodzaj powierzchni / Kind of space Cena netto / Net lease price in PLN

Powierzchnia niezabudowana w pawilonie 250 PLN / 1 m? - pofozenie szeregowe

Indoors, raw space (without a booth) row location

270 PLN / 1 m2 - potozenie narozne (minimum 12 m?)
comer location (min. space 12 m?)

290 PLN / 1 m2 - pofozenie potwyspowe (minimum 30 m?)
3 sides-open stand (min. space 30 m?)

300 PLN / 1 m? - pofozenie wyspowe (minimum 50 m?)
4 sides-open stand (min. space 50 m?)

Powierzchnia nlezabud.owana na terenie otwartym 110 PLN/ 1 m2
Outdoors, raw space (without a booth)

- /

ZESPOL PROJEKTOWY / PROJECT TEAM

Dyrektor Projektu / Project Manager

Anna Lemanska, tel. +48 61 869 2552, e-mail: anna.lemanska@mtp.pl
Kontakt z wystawcami / Contact persons for exhibitors

+ basic booth shell Lucyna Zybura, tel. +48 61 869 22 41, e-mail: lucyna.zybura@mtp.pl
Elzbieta Michalczewska - Dubicka, tel. +48 61 869 25 99

e-mail: elzbieta.dubicka@mtp.pl

Pakiety: powierzchnia
+ stoisko standardowe Pofozenie szeregowe Potfozenie naroznikowe

The package: space Row location Corner location

6 m? 2100 PLN - Public Relations
9m? 3100 PLN B Martg Sykucka, tel. +48 61 869 2630
12 m? 4100 PLN 4300 PLN e-mail: marta.s.ykuck'a@mt;.:),pl
15m? 5000 PLN 5200 PLN Kontakt ze ZW|edzaJa!c.ym|, reklam.a /
) Contact person for visitors, advertising
20m? 6500 PN 6700 PIN Wioleta Popik, tel. +48 61 869 2299

e-mail: wioleta.popik@mtp.pl

OPLATA REJESTRACYJNA / REGISTRATION FEE

600 PLN + 22% VAT

OPLATA ZA ZGLOSZENIE WSPOLWYSTAWCY

CO-EXHIBITOR APPLICATION FEE

300 PLN + 22% VAT,

obejmujaca ten sam zakres swiadczen, co opfata rejestracyjna / includes as above

www.salmed.pl




GDZIE WIEDZA,
TECHNIKA | DOSWIADCZENIE
SPOTYKAJA SIE, BY STWORZYC
MEDYCYNE JUTRA...

WHERE KNOWLEDGE, TECHNOLOGY
AND EXPERIENCE MEET, TO CREATE
THE MEDICINE OF TOMORROW...

NAJWIEKSZE TARGI WYPOSAZENIA

SZPITALI | KLINIK W POLSCE!

THE MOST PROMINENT FAIR OF EQUIPMENT
FOR HOSPITALS AND CLINICS IN POLAND!

© JAKBYLO, CZYLI SALMED 2008 W LICZBACH

WYSTAWCY - 260 firm z 17 krajow
ZWIEDZAJACY - 5000 profesjonalistéw

GOSCIE SPECJALNI - przedstawiciele Ministerstwa Zdrowia i organéw rzadowych,
szefowie izb lekarskich, wiadze uczelni medycznych, dyrektorzy najwiekszych szpitali
i klinik w Polsce

KONFERENCJE - tematyka: zarzadzanie w stuzbie zdrowia, nowoczesny sprzet
medyczny, rozwdj sektora technologii medycznych w Polsce, ratownictwo medyczne,
pielegniarstwo, diagnostyka laboratoryjna, w ktérych wzieto udziat 1500 oséb sposréd
5000 zwiedzajacych

NOWOSCI - blisko 80 nowych produktdéw prezentowanych na targach po raz
pierwszy

© WHAT IT WAS LIKE, .E SALMED 2008 IN FIGURES

EXHIBITORS - 260 companies from 17 countries
VISITORS - 5000 professionals

SPECIAL GUESTS - the representatives of the Ministry of Health and governmental
bodies, heads of the Chamber of Physicians, authorities of Universities of Medical
Sciences, directors of the biggest hospitals and clinics in Poland

CONFERENCES - subject matter: health care management, state-of-the-art medical
equipment, development of medical technology sector in Poland, emergency medical
services, nursing, laboratory diagnostics, in which over 1,500 people, out of over
5,000 visitors, took part

NEWS - about 80 products to have been presented on the exhibition for the first time

e JAK BEDZIE, CZYLI DLACZEGO SALMED 20107

BRANZA - najwieksze w Polsce spotkanie targowe przedstawicieli rynku medycznego
WIEDZA - bogaty program konferencji naukowo - szkoleniowych
MIEJSCE - baza wystawiennicza na najwyzszym swiatowym poziomie

MEDIA - przedstawiciele najwazniejszych wydawnictw i portali branzowych

© WHAT IT WILL BE LIKE - WHY SALMED 2010?

BRANCH - the biggest in Poland trade fair meeting of the medical market representatives
KNOWLEDGE - extensive programme of scientific - training conferences
VENUE - exhibition base at the world s highest level

MEDIA - the representatives of the most important publishing houses and branch portals

. PREZES, DYREKTOR
BADANIA* POKAZUJA, ZE PRAWIE 70% CEO, DIRECTOR
ODWIEDZAJACYCH TARGI SALMED TO KADRA
ZARZADZAJACA JEDNOSTKAMI StUZBY ZDROWIA

WEASCICIEL, WSPOEWEASCICIEL
ACCORDING TO OUR SURVEYS*, MOST VISITORS ARE OWNER, CO-OWNER

KEY DECISION MAKERS IN HEALTH SERVICES

. INNE / OTHER
ut among the visitors

ED in 2008

© KTO ODWIEDZA TARGI MEDYCZNE?

- kadra zarzadzajaca placowkami medycznymi
- menedzerowie stuzby zdrowia

- lekarze

- diagnosci laboratoryjni, ratownicy medyczni
- przedstawiciele wtadz panstwowych

- rehabilitanci

- personel medyczny

- studenci medycyny

© WHO VISITS MEDICAL FAIR?

8.8%

KIEROWNIK DZIAtU
34.9% DEPARTMENT MANAGER

PRACOWNIK / EMPLOYEE

- management of medical institutions and facilities
- heath care managers

- doctors

- specialists in laboratory medicine, paramedics

- representatives of the state authorities

- physiotherapists

- medical staff

- medicine students

o JAKIE PRODUKTY
OFERUJA NASI WYSTAWCY?

- aparature i instrumenty medyczne

- wyposazenie szpitali, klinik i gabinetow medycznych
(meble, wyposazenie medyczne, sprzet medyczny
jednorazowego uzytku )

- wyposazenie laboratorium

- sprzet do rehabilitadji

- sprzet uzywany w ratownictwie

o WHAT PRODUCTS
ARE OFFERED BY OUR EXHIBITORS?

- medical apparatus and devices

- equipment for hospitals, clinics, doctor’s offices
(medical furniture and equipment, disposable
and one-use material)

- laboratory instruments

- rehabilitation equipment

- rescue equipment

salMed 2010




